A | i
F7 ‘ =
4 &
ll.,.-’
!f

f »
ﬂj b ‘u g
f L 3 E

- e

. AGENCJA

Al AGENCJA SZTUCZNE] INTELIGENC]!

o Artificial fntelligence Agency «

INTELIGENTNE ROZWIAZANIA W ZYCIU | BIZNESIE
A —— &

CRM DLA SPRZEDAZY B2B
Leady « firmy « oferty ¢ pipeline « relacje
CRM porzadkuje relacje z klientem od pierwszego kontaktu do sprzedazy, obstugi i kolejnego powrotu.
+48 535 185 069 | kontakt@aiagencja.com.pl | aiagencja.com.pl

1. SPRZEDAZ B2B W JEDNYM PROCESIE
Od pierwszego kontaktu z firmg do oferty, negocjacji, decyzji i dalszej relacji.

2. FIRMY I OSOBY KONTAKTOWE

Powigzanie organizacji z osobami decyzyjnymi, rolami, kanatami kontaktu i historig rozméw.

3. PIPELINE

Lead kwalifikacja kontakt spotkanie oferta negocjacje wygrana/przegrana dalsza opieka.

4. PRIORYTETY

Oznaczanie najwazniejszych szans, terminéw i kontaktéw wymagajacych reakgji.

5. OFERTY I DOKUMENTY

Oferty, ustalenia, pliki i kolejne wersje przypisane do wtasciwej szansy sprzedazowe;.

6. FOLLOW-UP

System przypomina handlowcowi, kiedy wréci¢ do rozmowy i jakie dziatanie byto ustalone.

7. AI DLA HANDLOWCA

Podsumowanie kontaktu, szkic wiadomosci, przygotowanie pytah na spotkanie i uporzagdkowanie notatek.

8. AUTOMATYZACJE

Sekwencje kontaktu, przypomnienia, aktualizacja zadan i uruchamianie kolejnych dziatarh po zmianie statusu.
9. ZESPOL

Przypisanie opiekuna, przekazywanie spraw i wspdlny obraz relacji z klientem.

10. RAPORTY

Liczba leadéw, etapy pipeline, zrédta kontaktéw, aktywnosci i wyniki zespotu.

11. BAZA WIEDZY

Materiaty sprzedazowe, odpowiedzi na czeste pytania i standardy dostepne przy pracy z klientem.

12. INTEGRACJE

Strona, formularze, kalendarz, poczta i inne narzedzia moga zasila¢ jeden proces.

13. OPIEKA POSPRZEDAZOWA

Wygrana sprzedaz nie konczy relacji — CRM moze prowadzi¢ od wdrozenia do odnowienia i kolejnej sprzedazy.
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14. PROJEKTOR

Dedykowany pipeline i proces B2B dopasowany do dtugosci cyklu sprzedazy oraz struktury zespotu.

15. EFEKT

Jasny pipeline, mniej recznej kontroli i petniejsza historia relacji z firmami.

AI AGENCJA — KONTAKT
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