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v Areificial Intelligence Agency «

INTELIGENTNE ROZWIAZANIA W ZYCIU | BIZNESIE

KAMPANIE B2B

Decydenci * lead « oferta * sprzedaz + CRM

Projektujemy kampanie jako petng Sciezke: od komunikatu i ruchu po lead, sprzedaz, CRM, follow-up i analize
efektow.

+48 535 185 069 | kontakt@aiagencja.com.pl | aiagencja.com.pl

1. PROFIL KLIENTA

Okreslamy typ firmy, sytuacje i potrzebe, do ktérej kierowana jest kampania.

2. ROLE DECYZYJNE

Uwzgledniamy rézne osoby uczestniczagce w wyborze dostawcy.

3. PROBLEM BIZNESOWY

Komunikacja koncentruje sie na realnym procesie i wartosci dla organizacji.

4. MATERIAL EKSPERCKI

W zaleznosci od strategii kampania moze prowadzi¢ do raportu, konsultacji, demonstracji lub innego
wartosciowego materiatu.

5. LANDING B2B

Strona kampanii przedstawia rozwigzanie konkretnie i umozliwia szybki kontakt.

6. FORMULARZ

Zbieramy dane pomagajace przygotowac dalszg rozmowe.

7. KWALIFIKACJA

Kontakt moze zosta¢ oceniony wedtug ustalonych kryteridw.

8. CRM

Lead otrzymuje zrédto, status, wtasciciela i nastepne dziatanie.

9. FOLLOW-UP
Plan kontaktu uwzglednia dtuzszy cykl decyzyjny typowy dla wielu zakupéw B2B.

10. OFERTA

Materiaty sprzedazowe pozostajg spéjne z komunikatem kampanii.

11. CONTENT

Tresci eksperckie moga wspieraé klienta takze miedzy kolejnymi etapami rozmowy.

12. AI

AI moze wspierac research, przygotowanie spotkania i personalizacje roboczych materiatéw.

13. AUTOMATYZACJE
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Przypomnienia i wybrane kroki administracyjne mogg dziata¢ automatycznie.

14. PROJEKTOR

Proces dopasowujemy do dtugosci cyklu sprzedazy i wartosci kontraktu.

15. EFEKT

Kampania B2B jest potgczona z dalszg pracg handlowg zamiast generowa¢ anonimowy ruch.

AI AGENCJA - KONTAKT
+48 535 185 069 | kontakt@aiagencja.com.pl | aiagencja.com.pl
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