A | i
F7 ‘ =
4 &
ll.,.-’
!f

f »
ﬂj b ‘u g
f L 3 E

- e

. AGENCJA

Al AGENCJA SZTUCZNE] INTELIGENC]!

o Artificial fntelligence Agency «
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KAMPANIE LEAD GENERATION

Reklama « formularz « kwalifikacja * CRM - follow-up

Projektujemy kampanie jako petng Sciezke: od komunikatu i ruchu po lead, sprzedaz, CRM, follow-up i analize

efektow.
+48 535 185 069 | kontakt@aiagencja.com.pl | aiagencja.com.pl

1. DEFINICJA LEADA

Ustalamy, jakiego kontaktu firma rzeczywiscie potrzebuje, a nie tylko jak najwiekszej liczby formularzy.

2. GRUPA DOCELOWA

Budujemy segmenty odbiorcéw dopasowane do oferty i sposobu sprzedazy.

3. MAGNES / OFERTA

Projektujemy powdd, dla ktérego potencjalny klient ma zostawi¢ kontakt.

4. REKLAMA

Tworzymy komunikaty i kreacje prowadzace do wtasciwego nastepnego kroku.

5. LANDING / FORMULARZ

Upraszczamy Sciezke i zbieramy dane potrzebne do dalszej rozmowy.

6. KWALIFIKACJA

Pytania mogg pomagac¢ odrézni¢ wartosciowy lead od kontaktu niedopasowanego do oferty.

7. CRM

Kontakt trafia do wtasciwego statusu wraz ze zrédtem kampanii.

8. POWIADOMIENIE

Zespo6t moze otrzymac informacje, gdy pojawia sie nowy potencjalny klient.

9. PIERWSZY KONTAKT

Projektujemy sposéb i tempo odpowiedzi po pozyskaniu leada.

10. FOLLOW-UP

Brak odpowiedzi nie musi koriczy¢ procesu - planujemy kolejne, rozsadne kroki kontaktu.

11. AI

AI moze wspiera¢ przygotowanie komunikacji, podsumowanie informacji i prace na danych leada.
12. AUTOMATYZACJE

Powtarzalne elementy mogg by¢ potagczone w workflow z kontrolg cztowieka.

13. ANALIZA

Patrzymy na jakos¢ i przejscie leadéw do dalszych etapdw, nie tylko koszt formularza.
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14. PROJEKTOR

Proces dopasowujemy do ustug, B2B, lokalnego biznesu lub sprzedazy eksperckiej.

15. EFEKT

Kampania staje sie poczatkiem procesu sprzedazowego, a nie konczy sie na zebraniu kontaktu.

AI AGENCJA - KONTAKT
+48 535 185 069 | kontakt@aiagencja.com.pl | aiagencja.com.pl
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