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SOCIAL MEDIA DLA FIRMY + SPRZEDAZ

Tres¢ lead kontakt oferta CRM follow-up

Social media traktujemy jako czes¢ marki i procesu pozyskania klienta - od komunikacji po kontakt, sprzedaz i
dalsza relacje.

+48 535 185 069 | kontakt@aiagencja.com.pl | aiagencja.com.pl

1. CEL SPRZEDAZOWY

tgczymy komunikacje social media z konkretng Sciezkg dalszego kontaktu.

2. TRESCI

Publikacje edukujg, pokazujg wartos¢ i odpowiadajg na realne potrzeby klientow.

3.CTA

Odbiorca wie, co moze zrobi¢ dalej: napisa¢, wejs¢ na strone, pobra¢ materiat lub poprosi¢ o oferte.

4. LANDING / STRONA

Ruch z social media moze trafia¢ do dopasowanej strony lub formularza.

5. LEAD

Zapytanie zostaje przejete przez uporzagdkowany proces zamiast ging¢ w wiadomosciach.

6. KWALIFIKACJA

Zbieramy informacje potrzebne do wtasciwego dalszego kontaktu.

7. CRM

Lead moze zostac zapisany ze zrédtem, statusem i kolejnym dziataniem.

8. FOLLOW-UP

Po pierwszym kontakcie proces moze przypominac o dalszym kroku.

9. OFERTA

Tresci i sprzedaz korzystajg z tego samego jezyka i aktualnych informaciji.
10. AI

AI moze wspiera¢ przygotowanie komunikacji i roboczych odpowiedzi.
11. AUTOMATYZACJE

Powtarzalne elementy Sciezki mozna tgczy¢ bez odbierania cztowiekowi decyzji.

12. RETARGETING / POWROT

Strategia moze uwzglednia¢ ponowny kontakt z osobami, ktére juz zetknely sie z marka.

13. ANALIZA

Patrzymy nie tylko na reakcje pod postem, ale takze na przejscia do kolejnych etapéw.
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14. PROJEKTOR

Proces dopasowujemy do sprzedazy lokalnej, ustugowej, eksperckiej lub B2B.

15. EFEKT

Social media stajg sie czescig procesu pozyskiwania klienta, a nie odseparowanym kanatem publikacji.

AI AGENCJA - KONTAKT
+48 535 185 069 | kontakt@aiagencja.com.pl | aiagencja.com.pl
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